经 销 协 议 书

甲方:深圳市福瑞客科技有限公司

乙方: 

甲乙双方本着平等互利的原则，经友好协商，就乙方经销甲方品牌“FREECOOL”系列产品的有关事项,达成如下协议：

一、甲方授权乙方经销FREECOOL                   系列产品， 销售区域为：                   。

二、授权期限：     年     月     日至      年    月    日。

三、乙方保证作为甲方经销商，达到以下要求：

1、地区级城市月均销售额在   伍   万元以上，省级城市或直辖市达到   拾   万元以上。

2、有客户基础和网络，有足够的仓储配送能力、覆盖服务能力，管理服务（促销、导购、客户支持等）能力和信息反馈能力。

3、配备有专业售后服务人员，具备一定的维修服务能力。

4、乙方需自觉维护甲方FREECOOL品牌形像，在授权期限内，乙方不能经销甲方授权产品的其他品牌同类产品。若有违反，一经查实，甲方有权取消乙方的当月和当年的奖励甚至经销权。
5、授权期限的前三个月为试用期，在试用期内，乙方销售额达不到  拾万元，甲方可根据情况单方取消乙方的经销资格。

6、不准跨区域经营，一经查实，按实际违规销售额的10%处罚，处罚金的50%补偿给当地经销商（未授权经销区域除外）。

四、甲方给乙方的供货价格为出厂价，乙方对外的最低供货价、零售价须遵守甲方的规定，即最低供货价不得低于“出厂价X1.05”。

五、乙方月销售额达到10万元以上的，当月奖励1%（当月出厂价销售额X1%计算，以实物在下月首次提货中兑现）；达到20万元以上的，当月奖励1.5%。年销售额超过100万元以上的，另行按年度销售额的1%加以奖励！如果乙方接到礼品订单，价格上同甲方协商特别调整的，不再计入月度和年度奖励范围。
六、结算及提货方式：采取现款结算，款到发货的方式。运输及运输费用由乙方自行负责，甲方可代办。

七、乙方享受甲方调价补差优惠政策：即甲方自调价之日起倒计7天（以调货单日期为准，不含调价当天），在此期间的所提货物按新价执行，差额部分以货物形式按新价等价补足。

八、售后服务：

1、甲方产品的保修期为壹年，若产品确属严重质量问题，而乙方无
法维修的，经双方确认后，由甲方负责退换货。

2、甲方免费为乙方培养若干名维修技术人员。甲方按乙方的销售额的0.3%提供易损配件，由乙方负责经销区域内的新老客户售后服务工作。（不足0.3%甲方以货物形式等价补足，超支费用由乙方负责）。

3、乙方须负责其销售到非授权区域的产品的售后服务工作。

九、在签订本协议后的有效期限内，甲方将在公司网站http://www.cnfreecool.com上免费公布乙方的经销资格及联络方式。凡是经销区域内的客户，全部交乙方接洽办理，以保障乙方的经销权益。

十、甲方将按照招商布点、参展、互联网宣传、派发资料、广告等多种形式加强宣传，提升品牌形象。授权区域内的促销活动，由各经销商自行负责。

十一、本协议由双方代表签字盖章后生效，如一方违约，按《合同法》相关规定承担违约责任，并承担对方因此产生的一切经济损失。

十二、本协议一式二份，甲乙双方各执一份，具同等法律效力。未尽事宜，另外友好协商。

甲方:深圳市福瑞客科技有限公司        乙方：
代表：（签字盖章）                代表：（签字盖章）
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